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O QUE É DIGG?



Digg.com é um site em crescimento. Você deve ter ouvido falar sobre isso. Digg.com é o que é chamado de site de rede social. Como profissional de marketing na Internet, se você deseja se destacar no mundo do marketing na Internet, precisará se aproximar de sites como esse, pois as redes sociais (também chamadas de marketing social) são uma das melhores maneiras de expandir seus negócios .

Vamos voltar, o que é o Digg? Digg é uma comunidade de indivíduos que se reúnem para compartilhar notícias. Essa é a palavra-chave a lembrar: Notícias. Um dos fundamentos do Digg.com é que as matérias submetidas a ele precisam ser uma notícia. Se você não enviar esse tipo de peça para o site, é provável que você seja banido ou que seus artigos sejam removidos. Felizmente, se bem feito, qualquer coisa pode ser uma notícia.


COMO FUNCIONA DIGG.COM?

Se você der uma olhada no site, aprenderá quase tudo o que precisa saber sobre este local. Simplificando, você criará uma conta gratuita e enviará postagens para a organização que você achar interessante. Então, qualquer outra pessoa pode "Digg" eles. Isso os promove a um nível superior no site. Ao fazer isso, o conteúdo enviado será exibido nas listagens do site. O resultado é que mais pessoas lerão e promoverão sua peça.

Por que você deseja usar algo assim? O Digg.com permite que você amplie seus negócios rapidamente. Quando você envia algo para o Digg.com, coloca-o na frente de uma grande e crescente multidão de pessoas. Quanto mais pessoas realmente digitarem sua postagem, mais pessoas verão a postagem. Isso cria interesse no que você está fazendo, falando ou promovendo.

Reserve alguns minutos para explorar o site. Inscreva-se para uma conta gratuita do Digg.com. Não há com o que se preocupar em termos de inscrição, pois o serviço é gratuito e eles não solicitam nenhuma informação pessoal sua. Agora que você já instalou isso, pode começar a usar o serviço.

Reserve alguns minutos antes de começar a olhar em volta. Leia alguns dos artigos mais bem classificados do Digg.com. Este é o formato e o estilo de redação que você deseja enviar ao site. Obviamente, lembre-se de que será necessário um pouco de trabalho para chegar à primeira página.


O QUE É MARKETING SOCIAL?

Antes de entender o que o Digg pode fazer pelo seu site, é melhor entender o que é marketing social em primeiro lugar. Aqui está um resumo do que o marketing social faz.

1. Você interage com outras pessoas online.

2. Você é amigável, faz amigos e conhece outras pessoas.

3. Eles te conhecem. Você não precisa ser excessivamente pessoal, apenas amigável e genuinamente interessado no que eles têm a dizer.

4. Quando você encontrar alguém que pareça interessante, poderá visitar o site, aprender sobre ele, ler o trabalho e promovê-lo como achar melhor.

5. Eles fazem o mesmo por você.

6. Você está encontrando pessoas com idéias semelhantes que provavelmente estão interessadas no que você tem a oferecer. O benefício aqui é que, muitas vezes, aqueles que você faz amizade online se transformam em alguns de seus melhores clientes, não importa qual seja seu setor.


Sites de marketing social como o Digg.com ajudam você a se conectar com outras pessoas dessa maneira. Você conhece outras pessoas interessadas no que você tem a dizer. Você conhece aqueles que também podem estar interessados ​​em comprar de você.

Por exemplo, digamos que você tenha um site sobre empréstimos para faculdades. Você não deseja usar sites de marketing social como o Digg.com para promover propostas de vendas para empréstimos a estudantes. Isso seria contrário aos termos de serviço de um site desse tipo. Além disso, não receberia nenhuma atenção das pessoas que você gostaria de visitar e ler seu site.

Em vez disso, você escreve artigos sobre a vida universitária. Talvez você fale sobre as taxas de juros que estão caindo ou sobre a facilidade de obter empréstimos para estudantes através de um programa único. O objetivo é torná-lo interessante. Seu público-alvo é o mesmo do seu discurso de vendas sobre empréstimos estudantis: estudantes universitários e, provavelmente, seus pais também.

Quando você envia o conteúdo para um site social como o Digg.com, coloca-o em um mercado onde qualquer um pode encontrá-lo. Não apenas existem membros do Digg.com que já estão interessados ​​nesses tópicos, mas este site também está muito bem classificado nos mecanismos de pesquisa, o que significa que outros também encontrarão seu conteúdo.


O legal do Digg.com é que você pode incluir links para o seu site. Portanto, quando o indivíduo terminar de ler sobre o novo programa de empréstimo para estudantes, poderá acessar o seu site (através de um link que você forneceu) e aprender mais. Quão simples é isso?

Na realidade, eles simplesmente acessam seu site para saber mais, o que permite vender a eles como faria com qualquer outro visitante.

Como você pode ver, isso pode ser muito lucrativo para você, se você investir tempo em marketing social. É um investimento de tempo, mas o aumento do tráfego que você obtém no seu site pode ser essencial. Ainda assim, você precisa aprender a usar ferramentas como o Digg.com para ajudá-lo a alcançar esses objetivos.


DIGG.COM COMMUNITY

O que torna o Digg.com um ótimo lugar para promover seu site ou blog? Há muitas razões pelas quais esse local é tão ideal em termos de promoção.

A comunidade do Digg.com é grande e está sempre crescendo. Isso significa que você pode encontrar muitas pessoas interessadas no que você tem a dizer. Há muitas pessoas com quem interagir. Sua capacidade de encontrar as pessoas certas é fácil de fazer.

O Digg.com está em vigor há vários anos. Existem outros tipos de sites de marketing social disponíveis e alguns deles estão crescendo, mas poucos estão crescendo, assim como o Digg.com. Por qualquer motivo, o site é um dos melhores em termos de crescimento. Isso significa benefícios para você ao promover.

Os grupos são o lado bom e o mal da comunidade do Digg.com. Alguns dos principais membros, que têm os maiores seguidores, desempenham um papel significativo no sucesso de qualquer artigo publicado no site. Se você puder se tornar parte dessa rede no Digg, é provável que você se beneficie.


Reserve um tempo para conferir a comunidade. Você pode primeiro fazer com que o Digg verifique suas listas de e-mail para encontrar outras pessoas que já estão no Digg. Você também pode reservar um tempo para conhecer outras pessoas no Digg e interagir com elas. Você pode se comunicar com eles facilmente e trabalhar para incentivá-los a ler seus artigos.


O PODER DE AUMENTAR O TRÁFEGO DE DIGG

Há muitos motivos para usar o Digg, mas talvez o maior motivo seja a grande quantidade de tráfego que o Digg pode fornecer ao seu site. Considere o seguinte: se o seu artigo chegar à primeira página do Digg, o que significa que foi cavado por centenas de pessoas, você recebeu visitantes de centenas de pessoas apenas de um artigo.

Se você pode escrever uma peça interessante e atraente sobre o Digg e promovê-la bem na comunidade, verá o tráfego do seu blog aumentar incrivelmente. Se você o estiver usando para promover seu site, isso também aumentará o tráfego.

De todos os benefícios que você tem, o Digg.com é um impulsionador do tráfego!


JOGANDO SEU PAPEL

Sem dúvida, a melhor maneira de obter tráfego para o seu site é desempenhar um papel ativo no Digg. Isso significa conhecer outras pessoas e fazer amizade com elas. Também significa interagir com outras pessoas em seus artigos. Aqui estão algumas coisas que você absolutamente deve fazer se espera ganhar um favor no site.

1. Inscreva-se e faça amigos em suas listas de contatos de e-mail. Você já conhece essas pessoas.

2. Examine os contatos do seu novo amigo para encontrar pessoas que têm artigos interessantes. Eles podem não ser aqueles dentro do seu nicho, mas talvez aqueles que seriam potencialmente benéficos. Por exemplo, se o seu site estiver com empréstimos para estudantes, convém fazer amizade com aqueles que estão na faculdade ou aqueles que estão planejando fazer faculdade.

3. Adicionar amigos! Você precisa criar uma audiência no Digg se desejar que seus artigos tenham visitantes. Depois de ter uma boa quantidade de pessoas como amigos (e você nunca deve parar de adicionar à sua lista de amigos), trabalhe na promoção do seu trabalho.

4. Visite os artigos de seu amigo e deixe comentários. Dê a eles um "Digg" quando achar que o artigo é um ótimo investimento. Se você espera que eles façam isso por você, você também precisa fazer isso por si mesmo. Em última análise, isso é benéfico para vocês dois.

5. Envie seus artigos (artigos que você escreve em qualquer lugar que possuam um link para o seu site ou sejam encontrados no seu site). Depois de enviado, envie uma mensagem para todos os seus amigos para que eles saibam que seu artigo está lá.


6. Digg o trabalho de outras pessoas!

É essencial fazer essas coisas se você deseja ser um membro ativo. Você tem que desempenhar o seu papel!
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COMO USAR DIGG.COM



Agora que você pode ver que o Digg fornece tráfego ao seu site e é uma excelente ferramenta de promoção, você deve começar a usá-lo. Como você deve fazer isso? Por onde você começa?

Como mencionado, você precisará se inscrever no site. Nunca há um custo para usar o Digg. O serviço não exige que você salte pelos bastidores para se inscrever.

Depois de se inscrever, preencha seu perfil. Seu perfil é provavelmente um dos aspectos mais importantes do Digg, pois permite expandir seus negócios. Imagine fazer amizade com alguém e eles desejam aprender sobre você. Mesmo antes de lerem seus artigos, eles acessam seu site para descobrir mais sobre quem você é. Em troca, eles fazem amizade com você e podem até estar interessados ​​o suficiente para comprar de você em seu site ou se inscrever no serviço que você oferece.

Seu perfil deve incluir o seguinte:

Seu nome e sua cidade de residência; as pessoas querem se conectar com aqueles locais para eles.

Inclua um link para seu site e / ou blog. Essa é uma maneira fácil de obter algum tráfego para o seu site, especialmente se você é ativo na comunidade e as pessoas querem saber mais sobre você. É isso que você está procurando!

Informações sobre quem você é ou o que faz. No exemplo acima, você pode estar "relatando notícias importantes para estudantes universitários e suas famílias", por exemplo.

Qualquer outra informação que você considere importante para tornar sua presença conhecida no site.


Visite os perfis de outras pessoas no Digg. Do que você gosta? O que você realmente odeia? Essas são ótimas maneiras de melhorar seu próprio perfil.

Não venda difícil no seu perfil. Se você encontrou o perfil de alguém e leu uma venda difícil, gostaria de visitar o site dele ou aprender com ele de outra forma? Provavelmente não!


Depois de criar seu perfil, é hora de começar a trabalhar em suas promoções.


ENVIAR CONTEÚDO

Com o Digg, você pode enviar seu próprio trabalho para o site na esperança de atrair a atenção de outras pessoas. Uma submissão raramente é suficiente. Você também precisa ir além e fazer com que outras pessoas enviem seu conteúdo também. Mais sobre isso em um minuto.

Lembre-se de que o melhor tipo de conteúdo a ser enviado ao Digg são informações dignas de destaque. Digamos que em seu site, você tenha um local onde publica atualizações no setor ou eventos de notícias importantes. Você pode até usar seu blog aqui.

Geralmente, um plug-in em um blog coloca um pequeno ícone do Digg ao lado de cada artigo. Você também pode fazer isso no seu site. O objetivo aqui é permitir que outras pessoas digam seu trabalho instantaneamente e facilmente. Aqui está como o processo funciona:

1. Você publica algo em seu site ou blog que seja digno de notícia.

2. Para enviar seu conteúdo ao Digg, basta clicar no link do seu site (você usou o plug-in para facilitar o envio de conteúdo para qualquer pessoa).

3. Os visitantes naturais do seu site, aqueles que já estão lá, também podem digg sua submissão. Você pode solicitar um pedido, pois ele pode ajudá-lo incrivelmente no Digg se mais pessoas estiverem enviando esse conteúdo para você.

4. Você então vai para o Digg.com. Lá, você envia uma mensagem para todos os seus amigos que você fez amizade ao longo do caminho. Eles acessam seu site, leem o que você tem a dizer e, novamente, digg seu trabalho.

5. Seja cuidadoso! O trabalho não só pode ser Dugg, mas também pode ser enterrado. Portanto, verifique se está enviando um trabalho de boa qualidade e se está


ativamente desempenhando um papel no site, lendo e cavando o trabalho de outras pessoas também.


Faça isso repetidamente. Toda vez que você publicar uma nova peça em seu site relacionada a notícias, comunique-a com um envio para o Digg.com. Continue assim e em breve você terá tráfego constante chegando ao seu site por causa disso.



AUMENTANDO SEU TRÁFEGO

Fazer seus próprios envios é uma ótima maneira de divulgar seu material no Digg, mas raramente é suficiente para obter o tipo de resultado que você realmente precisa a longo prazo. Em vez de simplesmente parar por aí, você precisa promover ainda mais seu trabalho para obter aumentos reais de tráfego.

Como mencionado, você precisa ter um grupo maior e crescente de amigos. É muito fácil fazer amizade com alguém (um simples pedido é enviado e raramente as pessoas dizem "não" a ele!). Ter um número forte de seguidores é essencial para ter sucesso no Digg. Quanto mais amigos você tiver, mais potenciais leitores terá para o seu conteúdo.

Isso funciona para você de duas maneiras. Primeiro, todos os seus amigos que lêem seu artigo estão chegando ao seu site. Em troca disso, eles podem estar interessados ​​o suficiente para agir. Por exemplo, um amigo lê seu artigo sobre como reduzir as taxas de juros dos empréstimos estudantis. Ele então decide que essa é uma informação importante para ele e se inscreve no seu boletim. (Você escolhe a ação que eles executam, é claro!)

Em segundo lugar, o Digg.com funciona para você, ajudando você a ficar na frente de mais pessoas. Digamos que você tenha 500 amigos no Digg. Cada pessoa que visitar seu artigo e "Diggs" ajudará seu artigo a subir na classificação do Digg.

Quando você chega à primeira página, o Digg está fazendo todo o trabalho para você em termos de promoção. Estar na primeira página do Digg é uma das melhores maneiras de obter mais tráfego para o seu site. É o seu próprio tipo de ferramenta de promoção, uma vez que os artigos aqui são bem avaliados, são lidos com frequência e estão em boa posição nos mecanismos de pesquisa em breve.

Com muito trabalho, você pode ver que o Digg pode ser muito lucrativo para o tráfego do seu site ou blog. No entanto, essas não são as únicas maneiras pelas quais você pode usar o Digg em seu benefício.


AJUDA DO MOTOR DE PESQUISA

Um dos benefícios colaterais do uso do Digg (que é realmente um bom benefício por si só) é que o Digg.com está bem classificado nos mecanismos de pesquisa. Obviamente, para que isso aconteça, é necessário usar a otimização adequada do mecanismo de pesquisa e escrever algo que seja suficientemente Dugg por pessoas suficientes.

No entanto, você encontrará que seus artigos submetidos ao Digg.com podem ter boa classificação nos mecanismos de pesquisa. Isso ajudará você a obter mais tráfego natural para o seu site.

Aqui estão algumas maneiras pelas quais isso pode funcionar para você:

1. Use a otimização de mecanismo de pesquisa (SEO) em seus artigos. Não exagere nas palavras-chave. Isso por si só fará com que o Digg sinalize seu artigo como de baixa qualidade. Em vez disso, invista no uso de palavras-chave de qualidade (no título, na descrição, nas tags e no artigo naturalmente.) Mantenha a densidade de palavras-chave abaixo de 4 a 5%.

2. Peça a outras pessoas que promovam seus artigos. Isso ajudará a aumentar sua localização no Digg, o que significa que mais pessoas a verão, aumentando naturalmente o seu page rank.

3. Os links que chegam ao seu site são ótimos! O Digg.com colocará um link no site que aponta outras pessoas para o seu site. Isso também vale para o link no seu perfil. Esses links são links de entrada para o seu site e ajudam a promover a classificação do site no Google e em outros mecanismos de pesquisa.

4. Use outras ferramentas de marketing em conjunto com o Digg.com. Por exemplo, você pode enviar seu conteúdo interessante para um diretório de artigos. Em seguida, envie esse artigo (no diretório) através do Digg.com. Mais pessoas o encontrarão, lerão e acessarão seu site. Isso cria outro link para o seu site (a partir da caixa do recurso) e aumenta o ranking do seu mecanismo de pesquisa um pouco mais.

5. Torne-se o especialista no Digg e on-line em geral sobre o seu tópico. Dessa forma, as pessoas procurarão por você e acessarão seu site quando encontrarem seus artigos no Digg ou por outros meios.


Se você deseja usar o Digg.com para promover seu site ou blog, precisa de um ótimo artigo e faz com que valha a pena. Não há benefício em promover conteúdo relacionado a vendas ou outros tipos de conteúdo que não são dignos de ser noticiados.


É a combinação dessas coisas que o ajudará a obter a promoção necessária no Digg.com
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DICAS PARA USAR DIGG

A seguir, são apresentadas algumas estratégias e dicas que podem ajudá-lo a aumentar sua presença on-line usando o Digg.com. Depois de investir algum tempo na criação de uma rede de qualidade, você começará a ver alguns resultados. Por que isso funciona? O que torna o Digg tão bom? Além disso, vale realmente a pena investir seu tempo no processo?


Quais são as melhores palavras-chave?

Um erro que as pessoas cometem com frequência ao enviar conteúdo para o Digg ou outros sites de mídia social é não usar as palavras-chave mais eficazes em seus artigos e envios. Isso desempenha um papel.

Quais palavras-chave são importantes para o seu site? É algo que você precisará pesquisar, mas sabemos que, em termos do que funciona bem no Digg, você deve focar sua atenção nas palavras-chave de cauda média a longa. Essas são palavras-chave mais específicas; por causa dessa especificação, eles são usados ​​com menos frequência por outros profissionais de marketing on-line.

Sem aproveitar os benefícios do uso de palavras-chave de cauda longa, lembre-se de que as palavras-chave altamente competitivas em geral também são altamente competitivas no Digg.com. Portanto, seja mais seletivo ao escolher palavras-chave. Incorpore as melhores palavras-chave mais específicas para obter melhores resultados com as classificações no Digg.com ou nos mecanismos de pesquisa com envios no Digg.com.


O GOOGLE GOSTA DE DIGG

Uma coisa que foi encontrada consistentemente é que o Google (e alguns dos outros mecanismos de pesquisa) realmente gosta dos sites de mídia social. Existem muitas razões pelas quais isso pode ser verdade, mas, em última análise, o que importa é que um investimento em tempo para enviar e trabalhar em rede no Digg será recompensado com a classificação do seu conteúdo pelo Google.


O Google confia particularmente nos links anteriores encontrados em sites de mídia social como o Digg para serem autênticos. O que isto significa? Isso significa que o Google transfere o patrimônio do link. Isso é verdade mesmo que os sites não sigam seus links.

Além disso, você também se beneficiará daqueles que colocarem esses links nos artigos enviados pelo Digg nos sites deles. Por exemplo, alguém coloca um link em seu blog no seu artigo de empréstimo para estudantes com baixa taxa de juros que você enviou através do Digg (e que ele encontrou lá.) Esse link aumenta a classificação do seu site no Google e nos outros mecanismos de pesquisa.


CRESCIMENTO A LONGO PRAZO

Muitas pessoas acreditam erroneamente que os envios para o Digg e outros sites são mínimos. Os resultados não duram muito, eles acreditam. Claro, um impulso imediato é encontrado, mas isso não é sustentável, certo?

Na verdade, isso não é verdade. Em estudos realizados por vários grupos, os resultados são de mais longo prazo. Vamos usar um exemplo para mostrar como isso funciona. Você envia um artigo para o Digg. Esse artigo é Dugg por você e depois por seus amigos no Digg. Obtém uma classificação decente, pois você incorporou as principais estratégias de mecanismos de pesquisa já mencionadas. Você não apenas vê um crescimento nos números de tráfego imediatamente (de toda a promoção que está fazendo usando o Digg.com), mas também vê resultados orgânicos dos mecanismos de pesquisa a longo prazo.

Você usou boas estratégias de marketing de mecanismos de pesquisa. Seus artigos no Digg.com estão bem classificados. Há evidências de que, embora exista um pico no início, o trabalho realizado para promover artigos através do Digg.com compensa no ranking de longo prazo. As pessoas ainda encontrarão o seu artigo meses após a sua submissão.


CONTINUE

Uma das melhores ferramentas que você pode incorporar ao Digg.com é a consistência. Ao começar a enviar seu conteúdo para o Digg, você verá um crescimento em termos de tráfego. Pode ser tentador diminuir o seu interesse no Digg, pois você está recebendo o tráfego que deseja. No entanto, esse é provavelmente um grande erro para a maioria dos proprietários de sites.

Consistência é a chave. Quanto mais você enviar, mais conhecido você ficará no Digg. Você também precisa participar regularmente do Digg.com. Isso significa que você precisa continuar visitando o site e cavando o trabalho de outras pessoas. Quando você fizer isso, verá que eles fazem o mesmo por você. Pare de promover seus artigos e eles provavelmente também irão parar de promover o seu.


O que você deve fazer frequentemente? Primeiro, continue enviando regularmente novos artigos com otimização de palavras-chave para o Digg.com. Segundo, continue construindo sua lista de amigos. Terceiro, continue interagindo e cavando o trabalho de outras pessoas na sua lista de amigos. Fazer essas coisas aumentará bastante seus benefícios promocionais.
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BENEFÍCIOS DO DIGG EM
PROMOÇÃO

Vamos completar os benefícios do uso do Digg.com em seu site. Lembre-se da importância de usar o Digg regularmente. Certifique-se de seguir as estratégias descritas aqui também. Você deseja boa qualidade e consistência para obter resultados.

Fazer essas coisas aumentará sua capacidade de obter sucesso no Digg. No entanto, para que você pode usar o Digg.com?

1. O Digg.com é o mais popular de todos os sites de marketing social. Devido à sua popularidade e uso regular, você sempre tem um público interessado de pessoas para promover.

2. O marketing social é eficaz para aumentar as vendas e as inscrições. As pessoas não gostam de vender muito. Eles querem dados, informações e alguém que "conheçam". O Digg.com permite que você alcance esses objetivos de forma eficaz.

3. Chegar à página principal do Digg.com é seu objetivo. É preciso muito trabalho para chegar lá, mas isso lhe dará uma grande quantidade de tráfego no seu blog ou no seu site em geral. Não subestime os benefícios de trabalhar para esse objetivo.

4. O Digg.com também é um ótimo lugar para encontrar boas notícias e conteúdo interessante para seu uso em seu site. Você não pode roubar o trabalho de alguém, mas definitivamente se beneficiará da adição de links a esses artigos interessantes e exclusivos em seu site. Poderia obter algum link amor também!


5. Finalmente, a maior vantagem do Digg é que você está comercializando dentro do seu nicho. Você pode encontrar um grande número de pessoas afins para conversar e interagir. Isso fornecerá o tipo de resultado que você espera, a longo prazo.


O Digg.com não é apenas benéfico para o seu site e blog para promoção, mas também é divertido de fazer. Você nunca conhece os amigos que fará no Digg.com.
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